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Web案件
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▼URL
https://www.mediahouse.co.jp/
https://recruit.mediahouse.co.jp/

▼案件
自社コーポレートサイト、採用サイトのリニューアル

▼背景（リニューアルの目的）
・企業理念であるミッション・ビジョン・バリューを社内
外へ浸透させ、会社が存在する「意味」を伝える
・ブランド力・採用力の強化

・全員が「メディアハウスグループで働いていることが誇
り」と感じられるHPを目指す
・ユーザビリティの向上と更新性の改善。CMSを導入し

ニュースや社員紹介、事業内容、会社概要などをいつでも
更新できるようにする

人の力で成り立つメディアハウスグループを表現するため
にコーポレート、採用サイト合わせて100名超にも及ぶ社

員を登場させた。インタビュー依頼や社内でのスチール撮
影、インタビュー用撮影、動画撮影を各部署と連携し実施。
総ページ数は約150ページ。

https://www.mediahouse.co.jp/
https://recruit.mediahouse.co.jp/
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▼URL
http://elysion-wedding.com/

▼案件
ブライダル集客ページの制作

▼背景
普段はレストランとして運営しているクライアントの
ブライダル集客・施工数を増やすため、Web広告を配
信、遷移先として予約フォーム機能付きのLPを制作。
KGI・KPIの目標数値設定後、3C分析、STP分析から競

合やターゲットを設定。ターゲットに向けた写真素材
がなかったため、撮影のカット提案からカメラマンの
アサイン、撮影当日ディレクションも担当。

撮影した素材を使用し、ワイヤーフレームまで設計し
た後、制作会社に発注して制作。

http://elysion-wedding.com/


紙案件
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▼案件
式場コンセプト提案
ゼクシィ誌面提案

▼背景
新規来館数が減少傾向にある
式場クライアントに対して、
問題・原因・課題抽出を行い、
その打ち手として新たに獲得
していくべきターゲットと自
社の強みをマッチさせたコン
セプト提案とそれに基づいた
誌面提案を実施。
新規来館昨年対比20％アップ
を達成。

※資料を一部抜粋
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▼デザインの背景

ガーデンを中心にコミュニ
ケーションが生まれる「ふた
りとみんなを繋ぐ庭宅」とい
うコンセプトをもとに、メイ
ンとなる画像はガーデンから
はじまり、上下で誌面構成が
わかれるレイアウトにしまし
た。真ん中の段には式場の中
心となるガーデンについての
コラムを配置し、「庭宅」の
意味価値を訴求する内容にし
ています。
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▼案件
スチール撮影提案
ゼクシィ純広告提案

▼背景
来館・成約数が減少傾向にある式場クライア
ントに対して、自社と相性の良いカスタマー
を集客できるよう3C分析、STP分析をもとに
ターゲットや競合先を設定。

設定したターゲットに響くようなビジュアル
作成のために撮影を提案。モデルキャスティ
ング、カメラマン、コーディネーターのアサ
イン、進行管理、撮影当日のディレクション
を担当。

※撮影カットを一部抜粋
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▼案件
スチール撮影提案

ゼクシィ純広告提案

▼背景
設定したターゲットのイ

ンサイトを深堀り、心を

動かす接点となる内容を

キャッチ、ボディコピー、

デザイン全体に落とし込

みました。



その他案件
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▼URL
https://www.hiltonwedding.jp/tokyo/

▼案件
Web、SNS掲載用の動画撮影

▼背景
来館・成約数が減少傾向にある式場ク
ライアントに対して、自社と相性の良
いカスタマーを集客できるよう3C分析、
STP分析をもとにターゲットや競合先
を設定。

設定したターゲットに響くようなビ
ジュアル作成のためにスチール撮影を
提案すると同時に、Web、SNSでも活

用できるように動画撮影を提案。カッ
ト構成や進行管理、撮影当日のディレ
クションを担当。

※資料を一部抜粋

https://www.hiltonwedding.jp/tokyo/

