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■職務要約
東京海洋大学海洋資源環境学部卒業後、株式会社大成に入社。OJTを経て、商品の受注事務を経験し、さいたま支店にて法人営業としてそれぞれ業務用冷凍切身や湯煎商品のご提案を行いました。加えて新規取引先の開拓のため、週10件以上の電話をし、月3件以上のアポイントを取り、お客様から教えて頂いた情報を基に見合った製品の提案をして参りました。コロナの影響による緊急事態宣言下では、お客様の元へ商談に行くことはできない為、メールや電話にて商品のご提案をしておりました。
■職務経歴
	[bookmark: _Hlk10802930]2021年4月～現在　株式会社大成　

	事業内容：前浜原料と水産加工品の製造・販売
資本金：1千万円（2021年度）　売上高：25億円（2021年5月）
従業員数：15人
	正社員
として勤務

	2021年4月
～
現在
	さいたま支店　／　営業課

	
	【業務内容】
学校給食・高齢者施設向けへの水産加工品の提案

【取扱商品】
サバ・サンマ・イワシ等の一次加工品、骨とり切身を使用した味付け湯煎商品

【取引顧客】
法人：中小企業約20社を担当
従業員数：5人～10人以下
主な商談相手：加工業者・商社・問屋業者

【営業スタイル】
新規（20％）：電話（約10件／週）、訪問（約3件／月）
既存（80％）：訪問（約15件／月）
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■PCスキル
	Word
	報告書、見積書、礼状などの社内外文書が作成できるレベル

	Excel
	関数の使用やデータ表が作成できるレベル

	PowerPoint
	会議資料、提案資料が作成できるレベル



■資格
	普通自動車第一種運転免許
	2017年11月取得

	TOEIC Listening＆Reading Test　630点
	2020年1月取得

	ダイビングライセンス
	2020年8月合格

	潜水士免許
	2020年10月取得





■自己PRあまり、限定せずに簡潔に！

＜指導力＞
私は元々物覚えがあまり良くなく、メモを何度も見返すことや動きを身体に覚えさせる、または疑問点を何度も質問するなどしてカバーしてきました。ですのでその分、後輩が躓きそうな箇所をイメージしやすく、自身の失敗を活かして注意事項を細かく伝えることができます。また、状況によってはあえて注意点を伝えず、ミスをさせることで経験をしてもらうという対応も指導の一環として行うことができます。大学の部活ではボートを漕いでおりましたが、私が先輩になった時、成長できず焦っている後輩に対し困っている点を聞き取り、自身の経験を話すことで不安を払拭させ、その上で成長へのポイントをまとめて伝えるなどしておりました。物覚えが悪い私だからこそできることであると自負しております。

＜挑戦力＞
私はやってみたいことを思いつくと、直ぐに行動するタイプの人間です。どんなことにもリスクやデメリットが付き物ですが、まず動いてみないと分からない事もたくさんあるため、出来るだけ行動をするようにしています。その中で失敗した場合は、経験値を積んだとポジティブに考え、次に活かすように心掛けています。
挑戦せずに現状維持することは衰退と同じであると思っており、その考えに理解ある友人・仲間がいるとことで、より一層に輝ける自信があります。
以上
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